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ABSTRAKT

Sluzby poskytované financnymi institiiciami maju isté Specifika spocivajiice najma v tom, Ze st roznorodé a nehmot-
né. Uzatvaranie zmluvy o poskytnuti financnej sluzby si vyZaduje osobnt interakciu s klientom, resp. v momentalnej
pandemickej situacii komunikaciu v online prostredi. Predovsetkym z dovodu redukcie nakladov suvisiacich so vzni-
kom zmluvného vztahu si vytvaraju financné institacie distribu¢né cesty, ktoré predstavuju rozli¢ni sprostredkovatelia,
medzi nimi aj samostatni finan¢ni agenti. Tito sa vyrazne odliSuju od ostatnych kategorii financnych agentov, kedze su
opravneni vykonavat ¢innost prostrednictvom subordinovanych subjektov, tzn. disponuju vlastnou distribucnou sietou.
Prispevok analyzuje otazku, ¢i tvorba a udrziavanie siete podriadenych financ¢nych agentov predstavuje know-how sa-
mostatného finan¢ného agenta.

ABSTRACT

The services provided by financial institutions have certain specificities, in particular that they are diverse and intangib-
le. Concluding a contract for the provision of financial services requires personal interaction with the client or in the cur-
rent pandemic situation, communication in the online environment. In particular, in order to reduce the costs associated
with the creation of a contractual relationship, financial institutions build distribution channels, which are being formed
by various intermediaries among them independent financial agents. These differ significantly from other categories of
financial agents, as they are authorized to operate through subordinated entities; this means they can shape their own
distribution network. The paper analyzes the question of whether the creation and maintenance of a network of subor-
dinate financial agents represents the know-how of an independent financial agent.
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Uvod

Financ¢né institicie uzatvaraju zmluvu o poskytnuti fi-
nancnej sluzby s klientom nielen priamo, ale aj prostred-
nictvom financ¢nych agentov. Zakon ¢. 186/2009 Z. z. o fi-
nan¢nom sprostredkovani a finanénom poradenstve a o zme-
ne a doplneni niektorych zdkonov v zneni neskorsich
predpisov (dalej len zdkon o finan¢nom sprostredkovani)
integruje podmienky pre distribdciu finan¢nych sluzieb
v sektoroch poistenia alebo zaistenia, kapitalového trhu,
prijimania vkladov, doplnkového d6chodkového sporenia,
starobného déchodkového sporenia a poskytovania tve-
rov, Uverov na byvanie a spotrebitelskych uverov. Predmet-
ny normativny pravny akt umoziuje realizovat financné
sprostredkovanie samostatnym finan¢nym agentom, viaza-
nym finan¢nym agentom, podriadenym finan¢nym agentom,
sprostredkovatelom doplnkového poistenia, viazanym in-
vestiénym agentom, finan¢nym sprostredkovatelom z iné-
ho c¢lenského Statu v sektore poistenia alebo zaistenia
a finanénym sprostredkovatelom z iného ¢lenského Statu
v oblasti poskytovania Gverov na byvanie. Z uvedenej sku-
piny venujeme dalSiu pozornost samostatnym finanénym
agentom.

Zakonodarca samostatnym finan¢nym agentom umoz-
nuje distribuovat vzajomne si konkurujice finan¢né sluz-
by, to znamenad, Ze moZu byt ¢inni v tom istom Case pre
rézne financné institdcie a zaroven su opravneni za za-
konne ustanovenych podmienok vykonavat finan¢né spro-
stredkovanie prostrednictvom podriadenych finan¢nych
agentov. V praxi distribu¢né siete predstavuju v niektorych
pripadoch stovky, ba aZ tisice podriadenych finan¢nych
agentov, ¢im vyraznym sposobom prispievaju k zvySeniu
odbytu finan¢énych produktowv.

Vzhladom na skuto¢nost, Ze subordinované subjekty
ulahc¢ujd nadriadenej entite vykonavanie finan¢ného spro-
stredkovania, venujeme pozornost tivahdm o tom, ¢i budo-
vanie a udrziavanie siete podriadenych subjektov predsta-
vuje know-how samostatného finan¢ného agenta.

1 Know-how

Know-how tvor{i predmet duSevného vlastnictva. ,Me-
dzindrodna obchodna komora, komisia pre priemysel-
né vlastnictvo definovala pojem know-how v roku 1957,
a to nasledovne, know-how oznacuje nielen tajné recepty
a postupy, ale taktiez techniku spojend s patentovanym vy-
robnym postupom alebo procesom, techniku, ktora je nut-

Tamtiez.
VOJCIK, P. a kol. 2010. Ob¢iansky zakonnik. Struény komentar. s. 266.

SKORKOVA, V. 2019. Repetitérium prava dusevného vlastnictva. s. 177.
KISLINGEROVA, E. 2001. Ocefiovani podniku. s. 263.
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na, aby patentovany vyndalez mohol byt vyuZivany a ktory
umoZziuje majitelovi patentu vyuzivat ho v SirSom tech-
nickom rozsahu, tento pojem oznacuje praktické proce-
sy, zvlaStne vlastnosti a technické znalosti, ktoré vyrobca
nadobudol ako vysledok vyskumu, ktoré doposial’ nie st
zname konkurencii? ,Know-how predstavuje vo vieobec-
nosti vyrobno-technické poznatky, ktoré obvykle nie su
vysledkom vedeckej alebo tvorivej, ale dlhodobej skuse-
nosti s optimalnym priebehom urcitého procesu, techno-
l6gie alebo receptiry.3

»,Know-how nie je v naSom pravnom poriadku osobitne
upravené.”* ,Know-how patri k inym majetkovym hodno-
tam.”> ,Nemozno ho oznacit’ za vec, ale ma majetkovi hod-
notu.“® ,,Predmetom ochrany je know-how ako vyrobno-
technické a obchodné poznatky a informécie, t. j. nehmotny
statok tvoreny pre pouzivatela uzito¢nymi poznatkami, in-
formaciami, skdsenostami a vedomostami z r6znych oblas-
ti (najma hospodarskych), ktoré nie sii vSeobecne zname
a dostupné, maju urciti v peniazoch vyjadriteln hodnotu,
st vyuzitelné tretimi osobami a su prevoditelné.”” ,Podla
povodu vzniku v podniku sa ¢lenf na marketingové know-
-how, know-how v oblasti riadenia a na vyrobné (technic-
ké) know-how."®

2 Know-how a tvorba, udrziavanie siete
podriadenych financnych agentov

»Prostrednictvom distribtcie sa finan¢né produkty umies-
tiiuju na trhu a zdroven pomaha distribucia odlisit' finan-
¢nu institdciu od jej konkurentov.’ Rozvoj finanénych insti-
tucii je preto izko spojeny s rozvojom ich distribucnej siete
a distribu¢nych kanalov. 1

Finan¢né sprostredkovanie predstavuje podnikanie sui
generis, na ktoré sa subsididrne vztahuje zakon ¢. 513/1991 Zb.
Obchodny zakonnik v zneni neskorsich predpisov. V zako-
ne o finanénom sprostredkovani zakonodarca vyjadruje
myslienku, Ze ¢innost' finan¢ného agenta nie je obmedze-
na vyluéne na uzatvorenie zmluvy o poskytnuti financnej
sluzby, naopak reflektuje skutocnost, Ze vztah medzi finan-
¢nym agentom a klientom je postaveny na dévere a dlho-
dobej spolupraci. A preto pod pojem finan¢né sprostred-
kovanie mozno subsumovat' roézne aktivity, akymi st nap-
riklad konzultacie vztahujtce sa na zmluvu o poskytnuti fi-
nancnej sluzby a jej spravu, zmenu alebo ukoncéenie a pod.

Klient a jeho potreby pritom tvoria nevyhnutny ,prvot-
ny impulz“ na uzatvorenie zmluvy o poskytnuti financnej
sluzby. Predmetnej skutoc¢nosti st si vedomi aj samostatni

KROPAJ, M. a kol. 2017. Zaklady prava duSevného vlastnictva pre ekonémov. s. 188.

KRAJCO, . 2015. Ob¢iansky zakonnik pre prax I (§ 1 - § 135). Komentar. Judikattira NS SR, NS CR, ESD, ESLP. s. 897.
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finan¢ni agenti vykondavajuci financné sprostredkovanie
prostrednictvom podriadenych finan¢nych agentov, na kto-
rych deleguju prave jednu z najelementarnejsi, ale zaroven
aj najdolezitejsich tloh, a to akviziciu klientov.

Podriadeného finan¢ného agenta charakterizujeme ako
subjekt, ktory vykonava finan¢né sprostredkovanie na za-
klade zapisu v registri finan¢nych agentov, finan¢nych po-
radcov, finanénych sprostredkovatelov z iného ¢lenského
Statu v sektore poistenia alebo zaistenia a finan¢nych spro-
stredkovatelov z iného ¢lenského Statu v oblasti poskyto-
vania Uverov na byvanie. Jeho navrhovatelom na zapis je
samostatny financny agent, s ktorym uzatvara pisomnu
zmluvu. , Typicky pdjde o fyzickd osobu, ktora pdsobi vo
velkej distribu¢nej sieti.!! ,Podla su¢asného znenia za-
kona o finantnom sprostredkovani nerozhoduje, kto je
na akej drovni v ramci distribucne;j siete, vSetky subjekty
majd rovnaké pravne postavenie podriadeného financ¢né-
ho agenta.“!?

Tvorba, rozsirovanie a udrZiavanie stabilnej siete subor-
dinovanych subjektov predstavuje v sticasnosti klic¢ovy fak-
tor dspesnosti podnikania (finan¢ného sprostredkovania).

2.1 Know-how a jeho znaky

LAby urcity nehmotny statok mohol byt predmetom
ochrany ako know-how a nasledne predmetom pravnych
a najma zavazkovych vztahov ako know-how, musi spiiiat
nasledujice znaky:

- ide o nehmotny statok, ktory je vyjadreny vo forme
umoZziujucej jeho vnimanie a poznanie (tzv. urcitel-
nost know-how);

- tvoria ho poznatky, informacie, skdsenosti a vedomos-
ti z roznych oblasti, najma hospodarskych;

- ma podstatny vyznam (je uZito¢né) pre jeho pouziva-
tela;

- nie je vSeobecne zndme a ani dostupné;

- ma svoju hodnotu (cenu), ktorti mozno vyjadrit' v pe-
niazoch;

- je vyuZitelné tretimi osobami;

- je prevoditelné;

- nie je chranené podla osobitnych predpisov.“!3

Predmetnym zdkladnym znakom know-how v podmien-
kach vykonavania finan¢ného sprostredkovania sa venuje-
me v nasledujicom texte.

2.1.1 UrciteI'nost know-how

Know-how musi naplnat poZiadavku vnimatelnos-
ti, urcitosti a poznatelnosti. ,Je moZzné ho sucasne, ale aj

nasledne vnimat, poznat' a vyuzivat kedykolvek bez toho,
aby sa predmet opotrebovaval“!*,Je spdsobilé k tomu, aby
sa dalo opisat, zachytit' na hmotnom substrate.“'> V praxi
napriklad ¢len Statutdrneho organu samostatného finan-
¢ného agenta ustne definuje know-how zamestnancovi,
ktory uvedené prepise do manualu.

2.1.2 Poznatky, informacie, skisenosti a vedomosti
z finan¢ného sprostredkovania

»Vo vSeobecnosti mozZno konStatovat, Ze podstatné zna-
losti a skdsenosti predstavuju informaécie, ktoré si nevy-
hnutné pre podnikatela k ich vyuZitiu.*¢

Pocas realizacie finan¢ného sprostredkovania samos-
tatni finan¢ni agenti nadobtdaju jedine¢né poznatky, in-
formacie, skdsenosti a vedomosti. Mozno ich rozdelit do
nasledujucich okruhov:

- také, ktoré sa vztahuji na legislativne prostredie (naj-

ma podmienky vykonavania ¢innosti);

- také, ktoré su spaté s dohladom ako ingerenciou do

regulovaného predmetu podnikania;

- také, ktoré st viazané na prislusna finanéna sluzbu;

- také, ktoré su spité s klientmi a s akviziciou novych

klientov;

- také, ktoré su viazané na budovanie a udrzanie siete

subordinovanych subjektov.

Poslednému z menovanych okruhov budeme venovat
pozornost. Podriadeni finan¢ni agenti predstavuja distri-
buc¢ny kandl podielajici sa na sprostredkovani financnej
sluzby. Svojimi kontaktmi a bezprostrednou interakciou
s klientom poskytuji samostatnému financnému agentovi
znacénd ,pridand hodnotu“ Zabezpecuju vyssiu efektivnost
podnikania (finan¢ného sprostredkovania). Uvedené si
v praxi uvedomuje samostatny finan¢ny agent. Preto sa
snazi stabilizovat svoju siet' subordinovanych subjektov.
Samostatny finan¢ny agent zaroven bude v silade so ziska-
nymi poznatkami a informaciami dbat o to, aby sa jeho siet
kontinualne rozrastala. A to najma motivaciou podriade-
nych finan¢nych agentov, aby sa stal ich nadriadenym sub-
jektom. Motivacia méZe spocivat nielen vo vyS$sej odplate
za financ¢né sprostredkovanie, ale aj napriklad v spolupraci
s konkurencieschopnej$imi finan¢nymi institiciami a na-
slednou moznostou ponuky ,atraktivnejSich finan¢nych
produktov*

Nielen z radov podriadenych finanénych agentov moze
pochadzat prirastok siete. Ako uZ bolo uvedené, klient
a jeho potreby tvoria nevyhnutny prvotny impulz na usku-
toctiovanie finan¢ného sprostredkovania. Klientom je fyzic-
ka alebo pravnicka osoba. PredovSetkym neprofesionalni

11 SLEZAKOVA, A., SIMONOVA, ], ]EDINAK, P.akol. 2020. Zakon o finan¢nom sprostredkovani a finan¢nom poradenstve. Komentar. s. 84.

12 Tamtiez.
13 VOJCIK, P. 2016. Teorie pravni ochrany nehmotnych statki. s. 27 - 28.
14 Tamtiez, s. 28.

15 KROPA], M. a kol. 2017. Zaklady prava dusevného vlastnictva pre ekondmov. s. 188.
16 JAKL, L. 2011. Pravni ochrana priimyslového a jiného dusevniho vlastnictvi - Repetitorium. s. 121.
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klienti, t. j. ti, ktorf zmluvu o poskytnuti finan¢nej sluzby
uzatvaraju pre osobnu potrebu alebo pre potrebu ¢lenov
svojej domacnosti, vyhladavaju sluzbu finan¢ného spro-
stredkovania. Prave v sicasnosti pri doznievani druhej viny
pandémie ochorenia COVID-19 mozZno podnietit’ fyzické
osoby k zacatiu vykonavania finan¢ného sprostredkovania
prislibenim vyhod, akymi sa dalsi zdroj prijmov ¢i zvySo-
vanie finan¢nej gramotnosti a nasledna pomoc zorientovat
sav ,spleti” finan¢nych produktov blizkym alebo znamym.

2.1.3 Know-how je uzito¢né pre jeho pouzivatela
(samostatného finan¢ného agenta)

Budovanie a udrziavanie siete subordinovanych subjek-
tov ma pre samostatného finan¢ného agenta podstatny vy-
znam z viacerych dévodov.

Finan¢né sprostredkovanie nepredstavuje len sprostred-
kovanie uzatvorenia zmluvy o poskytnuti finan¢nej sluzby.
Sdcastou finan¢ného sprostredkovania je spolupraca pri
vybavovani narokov a plneni plynucich klientovi zo zmlu-
vy o poskytnuti finan¢nej sluzby, pokial' to jej charakter
pripusta. Tato kooperacia tvori predpoklad pre dlhodobu
vazbu medzi podriadenym finan¢nym agentom a klientom.
V nadvaznosti na uvedené akcentujeme skutoc¢nost, Ze po-
treby klienta sa v ¢ase menia (ak napriklad v roku 2021
fyzicka osoba hlada poistni ochranu pre seba, v roku 2022
uz moéze zahfiiat' aj potrebu poistnej ochrany pre malo-
leté dieta). Predovsetkym v sektore kapitadlového trhu je
obvyklé, Ze sa podriadeni finan¢ni agenti spravidla asponi
raz rocne stretavaju s klientom (v momentalnej pande-
mickej situdcii v online priestore), aby zistovali jeho aktu-
alne potreby. Predmetny postup vsak nie je vyliCeny ani
v inych sektoroch finan¢ného trhu. Osobitny vztah, ktory si
klient a podriadeny finan¢ny agent vytvoria, do budticnosti
vZdy bude so sebou prinasat potencial, Ze klient opatovne
uzatvori dal$iu zmluvu o poskytnuti finan¢nej sluzby. Cela
siet' podriadenych finan¢nych agentov je pre samostatné-
ho finanéného agenta uzito¢nad vdaka ich mimoriadnym
vztahom s klientmi zvySujicim pro futuro Sancu na distri-
buciu finan¢ného produktu. Vyznam predmetnému faktu
pripisuje aj odborna verejnost. P. Skriniar uvadza, ,%e pri
zmene svojho Statitu by finanény agent nemal menit kli-
entovi zmluvy, pretoZe ho vystavuje riziku poskodenia jeho
prav.’ Z ¢oho moZno odvodit, Ze pri zmene navrhovate-
la (samostatného finan¢ného agenta) podriadeni finan¢ni
agenti spravidla inklinuju k opatovnému oslovovaniu kli-
entov, aby im ponukali dalSie sluzby, ktoré distribuuje ich
novy navrhovatel.

17 SKRINIAR, P: Idem pre¢. Pod'te so mnou. s. 36.

2.1.4 Know-how nie je v§eobecne zname a ani
dostupné

Podnikajica fyzickd osoba aj pravnicka osoba - samo-
statny finan¢ny agent, volia stratégiu podnikania, ktora
spravidla vychadza zo Specializcie na isty sektor, v kto-
rom zamysla subjekt vykondavat' ¢innost alebo z allfinance
koncepcie, tzn. finan¢ného sprostredkovania vo vSetkych
Siestich sektoroch regulovanych zakonom o finan¢nom
sprostredkovani.

Dalsi aspekt podnikatelskej stratégie zahffia rozhod-
nutie o (ne)vykondvani predmetného podnikania pros-
trednictvom subordinovanych subjektov. Uvedené musi
podnikatel reflektovat' v Ziadosti o udelenie povolenia na
vykonavanie ¢innosti samostatného finan¢ného agenta.!®
Ergo rozhodnutie o budovani siete musi prijat este pred
realizaciou finan¢ného sprostredkovania. Ale nielen v po-
volovacom konani, ale aj v priebehu vykonavania ¢innosti
moZe plnenim informacnych povinnosti proti organu do-
hladu preukazat pripravenost na uskutociiovanie finan-
¢ného sprostredkovania prostrednictvom podriadenych
finan¢nych agentov.

Neexistuje vSeobecne znamy postup, ani verejne zndma
informacia, ktory model bude vhodnejsi, k potrebe dispo-
novat sietou podriadenych subjektov dospeje podnikatel
(samostatny finan¢ny agent) na zaklade vlastnych poznat-
kov. Rovnako na zaklade vlastnych jedine¢nych skiisenos-
ti ziskanych pri vykonavani finan¢ného sprostredkovania
je samostatny finan¢ny agent schopny siet podriadenych
subjektov rozsirovat a udrZiavat. Tieto nie sd ani vSeobec-
ne zname a ani dostupné (napr. Sirokej verejnosti prostred-
nictvom internetu).

2.1.5 Know-how ma svoju hodnotu vyjadritelnu
v peniazoch

Ohodnocovanie predstavuje proces stanovenia hodnoty
na zaklade vyuZitia vhodnych metéd ohodnocovania.®

Kli¢ovym je fakt, Ze know-how ma svoju hodnotu, kto-
ra sa da vycislit, tzn., Ze subjekt, ktory ho chce ziskat, by
musel na jeho ziskanie inym sposobom ako odkipenim
vynalozit urcité prostriedky.2’ Podstatnym pri nadobtida-
nf know-how takymto spdsobom je jeho o¢akavany prinos
(zisk) vyplyvajuci z jeho vyuZivania, a preto je pri stanove-
ni jeho ceny potrebné zohladnit prave tdto skuto¢nost.?!

Vyhlaska Ministerstva spravodlivosti Slovenskej republi-
ky ¢.492/2004 Z. z. o stanoveni vSeobecnej hodnoty majet-
ku v zneni neskorsich predpisov v prilohe ¢. 2 ustanovuje

18 Opatrenie Narodnej banky Slovenska ¢. 1/2018 o spdsobe preukazovania splnenia podmienok na udelenie povolenia na vykonavanie ¢innosti sa-
mostatného finan¢ného agenta a na udelenie povolenia na vykonavanie ¢innosti finanéného poradcu v zneni opatrenia Narodnej banky Slovenska
¢.4/2019 uklada ziadatelovi povinnost v ramci technickej a organizacnej pripravenosti preukazat' siborom internych smernic schopnost vykonavat

¢innost prostrednictvom samostatnych finan¢nych agentov.

19 HARUMOVA, A. a kol. 2008. Stanovenie hodnoty majetku: hlavné aspekty ekonomickej znaleckej a expertnej ¢innosti. s. 24.

20 REZNICKOVA, M. 2009. Franchising: podnikani pod cizim jménem. s. 61.

21 Tamtiez.
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sposob vypoctu know-how a zakotvuje, Ze vSeobecna hod-
nota know-how sa stanovi metédou kapitalizacie odcerpa-
telnych zdrojov a stanovi sa dizka obdobia v rokoch, poéas
ktorého sa know-how bude vyuZivat, vypocita sa objem
odcerpatelnych zdrojov, ktoré sa vytvaraju vyuZzivanim
ohodnocovaného know-how, stanovi sa podiel, ktory pri-
pada na ohodnocované know-how z vytvaranych odcerpa-
telnych zdrojov.

Predmetnd sekundarna legislativa ustanovuje metdédy
a postupy znalcom. Plati, Ze hodnotu know-how pri usku-
toc¢tiovani finan¢ného sprostredkovania prostrednictvom
podriadenych finanénych agentov méze vyjadrit aj podni-
katel’ sdm, a to nasledujicim spésobom.

Samostatny finan¢ny agent, vykonavajuci ¢innost pros-
trednictvom podriadenych finan¢nych agentov, moZe kaz-
dej fyzickej osobe alebo pravnickej osobe, ktoru ziskal
pre spolupracu v prislusnom kalendarnom roku, priradit
hodnotu, ktort vytvorila. Klientovi kontaktovanému pod-
riadenym finan¢nym agentom bola v nadvaznosti na usku-
to¢nenu analyzu jeho potrieb, znalosti, skiisenosti a jeho
schopnosti znasat riziko predloZena ponuka finan¢nych
produktov. Nasledne sa rozhodol pre uzatvorenie zmluvy
o poskytnuti financ¢nej sluzby. Za podriadenym subjektom
zrealizované finan¢né sprostredkovanie prinalezi samos-
tatnému finan¢nému agentovi odplata od financnej institu-
cie, ktorej finan¢né sluzby distribuoval.

Samostatny finanény agent bude schopny vypocitat
y2hodnotu podriadeného subjektu’, s ktorym zacal spolu-
pracovat v danom kalendarnom roku, ako sticet odmien od
finan¢nych institdcii, ktoré mu boli poskytnuté od finan-
¢nych inStitdcii za finan¢né sprostredkovanie podriadené-
ho subjektu v prislusSnom obdobi.

Sucet odplat za finan¢né sprostredkovanie jednotlivych
jednotiek siete, ktoré vykonavaju finan¢né sprostredkova-
nie a ktoré ziskal celkovo pre spolupracu, predstavuje hod-
notu vyjadritel'nd v peniazoch.

2.1.6 Know-how je vyuzitel'né tretimi osobami
(samostatnymi finanénymi agentmi)

Jednym z cielov zdkonodarcu, ktory sledoval pri prijati
zakona o finan¢nom sprostredkovani, bola profesionali-
zacia predmetného podnikania. Prechodné ustanovenia
zakotvili povinnost orgadnu dohladu odobrat povolenie
na vykondvanie ¢innosti samostatného finanéného agenta
subjektom, ktoré svoje podnikanie v zdkonne urcenej leho-
te nezosuladili s novym regulatérnym prostredim.

Uvedené viedlo k prirodzenej selekcii. V sticasnosti fi-
nanc¢né sprostredkovanie uskuto¢iiuji najma osoby, ktoré
ho realizujd ako hlavny predmet podnikania. Z kategorie
samostatnych finanénych agentov sa odo diia nadobud-
nutia ucinnosti zdkona o finan¢nom sprostredkovani ako

22 VOJCIK, P. 2016. Teorie pravni ochrany nehmotnych statk. s. 31.

najstabilnejsie preukdzalo podnikanie obchodnych spo-
lo¢nosti disponujucich rozsiahlou sietou subordinovanych
subjektov, ktora sa rozSiruje aj v sicasnosti. Prave ich siet
kontaktov, z ktorej sa generuju klienti, prindSa samostat-
nym finanénym agentom zisk.

Podnikatel'ska prax je plna prestupov podriadenych sub-
jektov medzi r6znymi samostatnymi finanénymi agentmi.
KaZdy podnikatel sa usiluje stabilizovat svoju distribu¢nua
siet. Know-how je vyuZitelné tretimi osobami (samostat-
nymi finanénymi agentmi).

2.1.7 Know-how je prevoditelné

»+Know-how moéze byt predmetom pravnych tkonov, pre-
dovsetkym zmliv.“?? ,Je moZné ho tretim osobam poskyto-
vat’ na vyuZivanie bezplatne alebo za odplatu.?

Vykonavanie ¢innosti prostrednictvom podriadenych fi-
nan¢nych agentov?* zefektiviiuje realiz4ciu finanéného spro-
stredkovania. ,Siln4“ siet’ poskytuje samostatnému finan-
¢nému agentovi konkuren¢nt vyhodu a technika jej budo-
vania moZe byt predmetom pravneho tikonu.

2.1.8 Know-how nie je chranené podla osobitnych
predpisov

V zakone o finan¢nom sprostredkovani absentuje ochra-
na know-how. TaktieZ mu nie je poskytovand ochrana
podla zdkona ¢. 435/2001 Z. z. o patentoch, dodatkovych
ochrannych osvedcéeniach a o zmene a doplneni niektorych
zakonov (patentovy zdkon) v zneni neskorsich predpisov,
podla zdkona ¢. 527/1990 Zb. o vyndalezoch, priemysel-
nych vzoroch a zlepSovacich navrhoch v znenf neskorsich
predpisov ¢i podla zdkona ¢. 517/2007 Z. z. o Gzitkovych
vzoroch a o zmene a doplneni niektorych zdkonov v zneni
neskorsich predpisov.

Zaver

Za priamu distribtciu finan¢nych produktov povaZu-
jeme pripady, ak finan¢na inStiticia zmluvu o poskytnuti
financnej sluzby uzatvori priamo s klientom bez zapojenia
akychkolvek medzi¢lankov. O nepriamej distribucii finan-
¢ného produktu mozno hovorit vtedy, ak finan¢na institd-
cia na uzatvorenie zmluvy o poskytnuti financnej sluzby
pouZije jedného alebo viacerych sprostredkovatelov.

Platna pravna Uprava umoZziuje finan¢nej institdcii po-
stupovat’ oboma spésobmi, pricom regulacia zapojenia fi-
nan¢nych agentov ako sprostredkovatelov uzatvorenia zmlu-
vy o poskytnuti finan¢nej sluzby je obsiahnutd v zadkone
o finan¢nom sprostredkovani. Predmetny pravny predpis
rozliSuje niekol'ko kategérii subjektov, spomedzi ktorych

23 KROPAJ, M. a kol. 2017. Zaklady prava dusevného vlastnictva pre ekonémov. s. 190.
24 Za zakonnych podmienok aj prostrednictvom sprostredkovatelov doplnkového poistenia.
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sme sa zamerali na samostatnych finan¢nych agentov, a to
z doévodu im prinaleZiaceho opravnenia disponovat’ distri-
bucnou sietou. Pozornost sme venovali analyze zameranej
na skutoc¢nost, ¢i tvorba, budovanie a udrzZiavanie siete
podriadenych finan¢nych agentov tvori know-how samos-
tatného finan¢ného agenta.

Ak ide o nehmotny statok, ktory moZno vyjadrit vo for-
me umoZnujicej jeho vnimanie a poznanie, je tvoreny
skdsenostami samostatného finan¢ného agenta nadobud-
nutymi pri vykonavani finan¢ného sprostredkovania ako
podnikania sui generis, ma podstatny vyznam pre samos-
tatného financného agenta, nie je vSeobecne znamy a ani
dostupny, jeho cenu moZno urcit' v peniazoch, je vyuZitelny
tretimi osobami (najma samostatnymi finanénymi agent-
mi), prevoditelny a nie je chraneny podla osobitnych pred-
pisov, plati, Ze ide o know-how. Pri vykonavani finan¢ného
sprostredkovania prostrednictvom podriadenych finan-
¢nych agentov za know-how vztahujice sa na budovanie
a udrziavanie siete subordinovanych subjektov méZeme
povazovat istd techniku spocivajicu v optimalnej kombi-
nacii peflazného plnenia a nepeiazného plnenia motivuju-
cu k Ucasti a zotrvani v distribuc¢ne;j sieti.

Podporne a stabilizujico na subor podriadenych subjek-
tov pdsobi vyska odplaty, ktorti im poskytne za finan¢né
sprostredkovanie samostatny finan¢ny agent, tzn. pefiazné
plnenie. Z nepeniaznych plneni sd to kvalita sluzieb back
office, primeranost’ delegovaného dohladu realizovaného
nad podriadenym finan¢nym agentom a poradenstvo po-
skytované odbornym garantom samostatného finanéného
agenta.
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